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Mertiaba . BLEST &,
Guzel Insan;

DUnya degisiyor, dengeler sarsiliyor. Bu belirsizlikte musteri
adaylarimiz gibi sizde paranizi altina baglayabilirsiniz ama hayatinizi
bu belirsizligin ydnetmesine izin verirseniz, o altinlar ve faiz gelirleri sizi
kurtaramaz.

Business Akademi

Biz muUfredatimizda digaridaki savasla degil, icerideki “vazgegcme”
savasltyla ilgileniyoruz. Lutfen Once kendiniz uyanin sonra
musterinin uyanmasina izin verin.

Arkadaslar, su an digsariya baktiginizda ne gorldyorsunuz? Savas
tamtamlar, yikselen faizler, her gun degisen dengeler...

Matrix sarsiliyor. Bircok insan korkuyla kabuguna cekiliyor,
parasini mevduata, altina gémuyor ve firtinanin  gecmesini
bekliyor. Ama size bir gercegi sdyleyeyim mi? Bu firtina
gecmeyecek. Bu firtina, eski dinyanin yikilisi ve yeni bir
diizenin dogusu.

DUnyay! yoneten dev sirketlere, global markalara bakin. Onlar
korkup geri mi ¢ekiliyorlar? Hayir! Onlar su an milyarlarca dolarlik
yatinmlari betonlara degil, insan zihnine yapiyorlar. Neden?
Cunku biliyorlar ki; yeni dinya duzeninde piyasaya hakim olacak
olanlar, en ¢ok altini olanlar degil, yeni diizene en hizli adapte
olanlar olacak.

Kenara koyulan altinlar sizi bir sdreligine tok tutabilir. Ama o
altinlar size yeni dunyada nasil satis yapacaginizi, kriz aninda
ekibinizi nasil yéneteceginizi veya coken bir pazarda nasil
ayakta kalacaginizi 6gretmez. Sizi krizden kenardaki
birikimleriniz degil, kariyer guncellemeleriniz ¢ikaracak. Eger siz
de “firtina bitsin de eski halime déneyim” diyorsaniz, tzginum; o
eski diinya artik yok. Ama “ben bu yeni dizende sadece hayatta
kalmak degil, oyun kurucu olmak istiyorum” diyorsaniz; iste o
zaman bu mufredat sizin tek gikig biletinizdir.
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Simdi seciminizi yapin:
Korkunun kodlariyla mi yagsayacaksiniz, yoksa gelecedi inga edenlerin

kodlaryla mi?" Yeni Dunya DUzeninde "Piyon” mu kalacaksiniz, "Oyun
Kuran® mi olacaksiniz?

Dinya sarsiliyor, dengeler degisiyor. Herkes "Ne olacak?” diye
sorarken, dev markalar “Nasil yénetecegdiz?" diyerek guincellemelere
basladi. Peki ya sen?

Parani altina bagdlayip firtinanin gegcmesini mi bekleyeceksin, yoksa
zihnini yeni dinya dizeninin kodlariyla gulncelleyip piyasanin
hakimi mi olacaksin?

Unutma; krizler zayiflar eler, kendini ve igini guncelleyenleri ise
devlestirir.

Usta Notu: Altin biriktirmek bir “savunma” sanatidur;
iknarun miihendisligini bilmek ise “saldur” sanatu..
Maclar savunmayla degil, saldurwla kagarulr.

Ayse Gunes
Froje SatisNentorii




N > HAFTALIKEGITIM
‘ N MUFREDATI

g/ Tum moddllere, ana Uniteler ve alt
/ baslklara yakindan bakalm.

1.BOLUM: ODAKLANMA ve DOPAMIN
e Ogrenmeye lligkin 7 Yalan
e Satista Odaklanma ve Dopamin NEDEN Onemli?
* NEDEN “AN” da Olamiyoruz?

2.BOLUM: BEYIN ve BOLUMLERI
e Noral Aglar
* Beyin Korteksi icindekiler (Prefrontal Korteks, Amigdala, )
e Mantik Nedir?

3.BOLUM: ZiHiN ve Bagl Kavramlar
e Yazilim, Donanim Nedir?
e Biling, Bilincalti, Bilingdigli Kavramlari Nedir?
e DIKW Piramidi
* Milyoner Satiscilarin Nefes Pratikleri
* insanin 5D Domino Dizilimi
e KOD Nedir?
¢ Zihin Yonetimi MUmkan mu? Nasil Saglanir?
* Korku Nedir? Kaygi Nedir?
 insan Neden iflds eder?
* Para ve Zenginlik Kime Gider?
* Algl, Gergeklik, Yanilsama Nedir?
e Kimler, NEDEN Satis Yapamaz?
* Saglikli Yetigkin Dengesi Nasil Kazanilir?
e DUsUNce, Duygu, Davranig Déngusu Nasil igler?
* Frekans Kanunu Gergek mi?
e Uyumlanma Yasasi Nedir?
* insanin “72 Spektrum” u Nedir?



4.BOLUM: ZEKA ve Bagh Kavramlar
e Zekd, Akil Nedir?
e Sorumluluk Nedir?
e Zorunluluk Nedir?
 insanoglunun 6 Temel ihtiyaci Nedir?
* GOzlemci Kimdir?
* Cift Yarik Deneyi Bize Ne Anlatir?
 Etken ve Edilgen insan Ne Demektir?
* Ayna Noéronlar Gergek mi?
e Satig Basarisinda 1Q mu, EQ mu?
e Duygusal Zekd Ne Demek?
e Ozbiling, Ozydnetim, Motivasyon, Empati, Sosyal Beceriler Geligir mi?
e Denge ve Kalbin Matematigi
e 3:1Kurali Nedir? igse Yarar mi?
 Ozfarkindalik Gerekli mi?

5.BOLUM: SATIS PROFESYONELININ KENDIYLE TANISMASI
* Johari Penceresi
e JUNG'Un Bahsettigi GOLGE yi Bulma
* Psikolojik Sermayemiz
* Plutchik Duygu Carkifelegi Ne Anlatiyor?
e Dr. Gloria Wilcox Duygu Carki Ne Isimize Yarar?
e Satigta Arketipler
e Sarkag Etkisi Var Midir?
e DEGERLER Tespiti (Capa Degerler, Motor Degerler)
e Hayatinin Anlamini ve Amacini Bulma
* Kigisel SWOT Analizini Cikarma
e Naslil Caliginm/ Nasil dgrenirim Caligmasi
e “NEREYE Aitim" Tespiti
e Yasam Carkinin Mesajini Okuma

6.BOLUM: DUYGUSAL YETERLILIK

e EMPATI
* Insanin Dogumuyla Gelen
Baslangicinin Neye Gore Sekillendigi




MODUL-2: Satigin Psikolojisi ve N6ro-Satis

1.BOLUM: SATIS PROFESYONELININ i¢ DUNYASI ve PSIKOLOJISI
e Satig Danigmani Semptomu
e ClUzdan Paradoksu
e Anlamini Bulma

2.BOLUM: iNSANIN FABRIKA AYARLARI (Noéro-Biyolojik Yaklagim)
 insan Davraniginin itici Gugleri

Satin Alma Davraniginin Arkasindaki CEO

Beyin (insula)

HipokampuUs

Acidan Kagan Musterinin Sinyalleri

Hazza Yonelen Musterinin Sinyalleri

3.BOLUM: SATIN ALMANIN NOROPSIKOLOJiSi
e Satin Alma Motivasyonu

Satin Alma Kararinin Néro-Psikolojisi

Zurnanin Zirt Dedigi Yer Neresi

Maslow Piramidinin Satigla ilgisi

Nelson Mandela Bize Ne Ogretti?

4.BOLUM: iLETiSiM ROLLERiI VE MUSTERI KARAKTER ANALIzi
e Musteriye Transaksiyonel Analiz (1, 2, 3, 4 Uncl Pozisyonda)
e Uluslararasi Musteri Profilleri (Dért Ana Baslikta Detayli inceleme)
e Duygu Obekleri
* ice DO6NUk MUsteriyi Sorularindan Tanima
e Digsa DOnuk MUsteriye Karar Verdirici Sorulari Sorma
e Satista Stratejik Empati
e Déngusel Dinleme (Luping)

5.BOLUM: ALGI YONETIMI
e Bilimsel Kanitlar
* Hdle Etkisi, Seytan Boynuzu Etkisi
e Capalama ve Cerceveleme
Satista Fiziksel Mesafe
Satista “Kendimi Degerli Hissettir” BuyUsu Belirleyen mi?



Profesyonellerin Sirri

Kisisel imaj

StatUko Psikolojisi

MuUsterinin "imaj" Satin Alma Motivasyonu

6.BOLUM: KELIMELERIN KiMYASI
e SOzcuklerin Buyusu
e Sozcuklerin Zincirleme Reaksiyonu
e Pozitif/Negatif SézcUklerle Hipnoz Testi
 Profesyonel iletisim Kilavuzu
» Mikro-ifadeleri Okuma
e "Plaza Dili" ve Samimiyetsizligi
e S6zIU iletisimde Yetersizligin Maskesi

7.BOLUM: KARAR BARIYERLERI ve OTORITE (Kapanigin Psikolojisi)
e Musterinin Bolluk Zehirlenmesi
e MuUsteri Secim Paradoksu ve Karar Felcini Onleme
e Musteri Beyninin Kilitlenme Noktasini C6zme
e "Hayir' Demenin Gucu (izzet ve Durug)
e Karar Surecindeki Uglincu Taraf Yonetimi
e Asillama Teorisi
e PARANIN PSIKOLOJiSi (Evrensel Para Kanunlari)

MODUL-3: iIKNANIN PSiKOLOJISi

1.BOLUM: MEKANSAL iKNA

e ideal Ofis Duizeni
Taktil iknd
ikramlarin iknési
Olfaktér Capa (Kokunun ikndast)
Kelvin (K) vs. Watt/Lamen Farki
Akustik Psikoloji

2.BOLUM: FiZYOLOJIK iKNA [ iLK TEMAS
* "Doktor" Mindset'i (Zihin Yapisi)
e Tokalasma Bilimi (Oksitosin Etkisi)
e Uc GOz Bolgesi Teorisi
e Oturma DUzeni Ve Psikolojik Gug Dengesi




Konumlanma: 90 Derece Kurali

Satig Ofisi ve Ornek Dairede Bes Duyunun Yénetimi (Duyusal
Pazarlama)

Maket Sunumu

3.BOLUM: SORU SORMA SANATI

4.BOLUM: iTIRAZLAR

Sicak Dugma Tespiti
Musterinin Satin Alma K&k “Neden” Analizi
Soru Sormak Ne Kazandirir?

Acik [/ Kapali Uglu Soru Ne Demek?
Kesinlikle Sormamam Gereken Sorular
Kesinlikle Sormam Gereken Sorular
SatigI Gérugsmesini Basglatan “Altin Yol”
Sorularla Duygusal Rezonans

Beyin "INSULA" Sorulari

itirazin Biyokimyasi

itiraz Yonetimi

Yatirimci Profiline Sorulacak Sorular
Geleneksel Profile Sorulacak Sorular
lknayi Soruda Gizleme Taktigi
Milyoner Satiscinin "Gizli Silahi” : Yansitma Sorulari

5.BOLUM: iKNANIN PSiKOLOJISi

ikna Ne Demek?

Manipulasyon Ne Demek?

ikndnin 3 Kutsal Ayagi

Baba Beynays Taktikleri

Satig Sunumunda Retorik Ornek Senaryosu
Zihinsel Savunma Sanatlari

Hipnotik Dil Kahplari

Zihnin Arka Kapisi

Satig Sunumunun “Kara Listesi”

6.BOLUM: EVRENSEL iKNA KANUNLARI (Prof. Robert CIALDINI)

Cialdini'nin 7 Temel iknd Prensibi ve Sifir Konut Satisgi Uyarlama
ve Uygulamalari (Dunyada iLK KEZ/ Unique Selling Proposition)



MODUL-4: ileri Dlizey Satig Teknikleri

1.BOLUM: SATIS ve PAZARLAMA
e Satis Nedir?
e Pazarlama Nedir?
e Optimum Denge Nedir?
 F/P Dengesi Neye Gére Kurulur?
e Rakip Pazar Analizi
e Satisin ilk Sarti Nedir?
e APPLE Gergegi
e VOLVO' nun Marka & Sifat Eglegsmesi
e Fiyatlandirma Belirsizligi Kural
e 4 Ana Fiyatlandirma Yéntemi
e Fiyat Gegisi Soku
e Fiyat Degisikligi Ne Zamanlarda Yapilir?

2.BOLUM: SATIS TURLERI
e Satig Cesitleri & Turleri
* Bilgi Odakli Satig Ne Demek?
e Deger Odakll Satig Ne Demek?
e Egitim Tabanli Satig Ne Demek?
e SIFIR Konut Satiginda Hangi Satig TarG En lyi Sonucu Saglar?
e Satig Stratejisi Neye Gore Planlanir?

3.BOLUM: ETKiLi MUZAKERE

e Muzdkere Ne Demek?

e Etkili MUzAkere Becerileri

e FBI Tarzi MUzékere Teknikleri (Chris Voss Ekol(1)
* ileri DUzey MUzakerede Beyin Oyunlari

4.BOLUM: ILERi DUZEY SATIS TEKNIKLERI

e Satista Finansal Okur-Yazarlik

 Dijital Adaptasyon ve Hibrit Satig

e Etik Satig ve Surdurulebilirlik

* Finansal Akicilik ve Yatirim Danigmanligi
* Gayrimenkul Getiri Hesaplamalari

e Ug Temel Karsilagtirma Argimani

e Kaldirag Etkisi Analizi

e Akilli “Yazili Teklif” Nasil Hazirlanmalidir?




* Enflasyonist Ortamlarda Gayrimenkultn Koruyucu Gucu ve
Kaldiracli Varlik Buyutme Stratejileri

* Nominal Kazang ve Reel Varlik Artigi Nedir?

e Reel Varlik Artigi (Gercek Alim Guic) Nasil Saglanir?

* Proje Envanter ve Serefiye Tabanl Fiyat Stratejisi Yonetimi

e Serefiye Analizi ve Dogru Blok/Kat Agcma Stratejiler

e Envanter Yonetimi ve Satig Hizi Dengesi

Z Kugagi ve Yeni Musgteri Psikolojisi

5.BOLUM: SATIS KAPAMA TEKNIK ve ORNEKLERI
e Direkt Kapatma (Dogrudan Sorma)
e Alternatif Sunarak Kapama (Alternatif Secim Teknigi)
e Ozetleyerek Kapama
e Varsayadrak Kapama
e Aciliyet Yaratarak Kapama (Kitlk/Kampanya Teknigi)
e Referansli Kopama
* Tahsis ve Opsiyon Yonetimi ile Kapama
e Deneme Satisi Kapama (Test Teknigi)
e Ornek Satig Gérugmesi

6.BOLUM: SATIS SONRASI YONETIMI
* Musteri Saddkati Saglama ve Koruma
e Satisg Sonrasi iligkide ROI

Ayrica uluslararasi ustalik metotlart ve Gg farkli psikologun katkilariyla
yapilandiriimig 30 ayri “Calisma Sayfasi” egitim boyunca uygulamali olarak
iglenecektir. Bu mufredat; sadece teorik bir egitim programi degil,
gayrimenkul gelistiricileri, sifir konut satan profesyoneller ve ingaat sirketleri
icin ugtan uca bir kurumsal igletim sistemi niteligindedir.

Bilimselligi iki (2) 6zel Gniversite tarafindan onaylanmistir. TUrkiye'deki e-
devlette gorunttlenebilir bu sahadaki TEK egitimdir.

icerigi diger kurumlarda dokuz (9) ayri baslikta ayri Gcretlerle sunulan tam
bu igerikler, bu programda tek pakette toplanmistir. Ustelik “Sifir Konut
Satis"na &zel nig alani ve uluslararasi premium standartlariyla danyadaki
TEK egitimdir. Sifir Konut Satigi hedef kitlesinin beklentileri dogrultusunda
suzgecten gecirerek hazirlanan detayl analizler ve stratejik éneriler icerir.
Sadece satig motivasyonunu veya satig yetenegini artirmaz, kiginin hayata
bakigi ve insant verimliligini de yeniden dizayn eder.



Iddia Ediyoruz bu mufreddéta giren hig
kimse; buraya giren kisi olarak ¢ikamaz.

Bu program, geleneksel bir satig
egitimi degildir. 5 haftanin sonunda
katilimcilar; masada fiyat savunmasi

yapan degil, deger inga ederek alim
isteqgini tetikleyen, aranan, tercih
edilen, oyun kuran ve standartlari
belirleyen bir lidere donusur.

Tum danyada 9 ayri baslik ve Ucretle sunulan egitimler
“USTALAR SINIFI"na &zel tek mufredatta..

Bu donUsum yolculugunda sizlerle
omuz omuza olmaktan buyuk
heyecan duyuyoruz.

Basariya olan inancimiz tam!

Cunku biz, iginizde sakli duran o
muazzam cevheri ve onu psikoloji ve
zihin yonetimi derinliginde nasil
uyandiracagimizi gayet iyi biliyoruz.

Egitimde amacg, sadece bilgi vermek degil,
performansi dondstirmektir.
Bu déndsum (kalici olabilmesi icin) daima iceriden
disariya dogru ilerlemektedir.
Bilim temelli miifredéatimiz, yillara dayali deneyim ve
ispatlanmis basari ile %400'e yakin
performans artigini taahhiit eder.



Egitim

Kimler igin chQ

e SIFIR Konut Satan Profesyoneller
e Gayrimenkul Broker ve Ekipleri

@)

Hizmet Bedeli

Bireysel Katimci igin KDV Dahil
YUz yUze: 150.bin- Lira / Online 120.bin.- Lira

5 Haftalik Hizlandirilmis Program
KDV Ddhil 100. bin Lira

e Whatsapp hattimizdan takvim ve ddénem teyidi aldiktan sonra tum
egitimlerimizin  6demelerini, iyzico altyapisi ve gUvencesiyle kredi
kartiniza (3-6-9-12) taksit avantaijiyla satin alabilirsiniz,

(Visa, Mastercard, Troy ve American Express logosu taglyan tim yurt igi ve yurt digi kartlarla iglem yapabilirsiniz.)

e KDV'siz 6deme teklif etmeyiniz. E-devlet sertifikasyon surecinde
ALESTA'nin faturayi ilgili birimlere ibraz etmesi zorunludur.

CERTIFICATE

Sertifika | =

Egitim sonunda yapilacak sinavda basarili olan katilimeilara e-
devlette goéruntulenebilecek uUniversite onayh sertifika ve ayrica
ALESTA Business Akademi 6zel sertifikalari verilecektir.

goaoo

(X ®
Suresil [
Toplam Saat : 100 saat
Toplam Sure: 5 (bes) haftadir.

Hafta ici her gun, 2-3 er saatlik oturumlar
olarak planlanmigtir.
Saatlere olusacak grupla birlikte karar verilir.
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Degerin Gercek Yzl

100.000 TL.. Kimine gbre bir servet, kimine goére bir altin birikimi. Ama
ustalarin dinyasinda bu rakam, sadece bir “Girig Bileti”.

Bu egitim size teknik bilgi satmiyor; size bu kaosun iginde ayakta
kalmayi vaat ediyor. Digunun; bir yil sonra bugune baktiginizda, sizi
cebinizde kalan 100 bin lira mi kurtarir yoksa o gun verdiginiz kararla
bastan asagr guncellediginiz ve size milyonlart kazandiran yeni
profesyonel kimliginiz mi?

Eger “Pahall” diyorsaniz, aslinda kendi geleceginize bictiginiz degerin
ne kadar dusguk oldugunu itiraf ediyorsunuz demektir.

Ben bu akademiye herkesi almiyorum. Mdazeret Uretenleri degil
“Hocam Uzerinde ¢alistigim en bilylik proje kendim olucam ve tim
yasamimi USTALAR SINIFI'nda yasamaya niyet ediyorum” diyenleri
aliyorum. CUnkU ben “6grenci” degil, yagsam ustalari ve yeni dinyanin
liderlerini/ milyonerlerini yetistiriyorum.

Kararini verenlerle derste gérigsmek dilegiyle.. Diger arkadasglara da
tesekkur ediyor ve kariyerlerinde basgarilar diliyorum.

Uluslararasi Akredite Mentérimuz Ayse Gunes’in CV, basarilari ve bugune kadar aldigi
uluslararasi éduller icin web sayfamizi ziyaret edebilirsiniz.



ALESTA Business Akademi olarak;
stfur konut projeleri satisinda
"Insan Psikolojisi” ni anlamarun o kritik,
oyun degistirici roliinii kabul ettiginig ve bu
vigyonu sectiginiy icin sigleri ayrica
goniilden tebrik ederiy.

iletisim Bilgileri
549 165 00 35

9 bilgi@alestabusinessakademi.com

g Mansuroglu Mh. 288/ 4 Sk. No: 10 Kahyaoglu Plaza Ofis:8
Bayrakli, iZMIR
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	5412138194 741
	3986497851
	3986497851
	3986497851
	Eğitim

	Kimler için
	SIFIR Konut Satan Profesyoneller
	Gayrîmenkul Broker ve Ekipleri

	Hizmet Bedeli
	3986497851
	Bireysel Katılımcı için KDV Dâhil  Yüz yüze: 150.bin- Lira  /  Online 120.bin.- Lira

	5 Haftalık HIzlandırılmış Program KDV Dâhil 100. bin Lira
	5412138194 741
	3986497851
	Whatsapp hattımızdan takvim ve dönem teyidi aldıktan sonra tüm eğitimlerimizin ödemelerini, iyzico altyapısı ve güvencesiyle kredi kartınıza (3-6-9-12) taksit avantajıyla satın alabilirsiniz.
	KDV’siz ödeme teklif etmeyiniz. E-devlet sertifikasyon sürecinde ALESTA’nın faturayı ilgili birimlere ibraz etmesi zorunludur.


	Sertifika
	3986497851
	3986497851
	3986497851
	5412138194 741
	Eğitim sonunda yapılacak sınavda başarılı olan katılımcılara e-devlette görüntülenebilecek üniversite onaylı sertifika ve ayrıca ALESTA Business Akademi özel sertifikaları verilecektir.


	Süresi
	Toplam Saat : 100 saat  Toplam Süre: 5 (beş) haftadır.
	Hafta içi her gün, 2-3 er saatlik oturumlar olarak plânlanmıştır.   Saatlere oluşacak grupla birlikte karar verilir.
	5412138194 741
	3986497851
	Değerin Gerçek Yüzü
	100.000 TL... Kimine göre bir servet, kimine göre bir altın birikimi. Ama ustaların dünyasında bu rakam, sadece bir “Giriş Bileti”.
	Bu eğitim size teknik bilgi satmıyor; size bu kaosun içinde ayakta kalmayı vaat ediyor. Düşünün; bir yıl sonra bugüne baktığınızda, sizi cebinizde kalan 100 bin lira mı kurtarır yoksa o gün verdiğiniz kararla baştan aşağı güncellediğiniz ve size milyonları kazandıran yeni profesyonel kimliğiniz mi?

	3986497851
	Eğer “Pahalı” diyorsanız, aslında kendi geleceğinize biçtiğiniz değerin ne kadar düşük olduğunu itiraf ediyorsunuz demektir.
	Ben bu akademiye herkesi almıyorum. Mâzeret üretenleri değil “Hocam üzerinde çalıştığım en büyük proje kendim olucam ve tüm yaşamımı USTALAR SINIFI’nda yaşamaya niyet ediyorum” diyenleri alıyorum. Çünkü ben “öğrenci” değil, yaşam ustaları ve yeni dünyanın liderlerini/ milyonerlerini yetiştiriyorum.
	Kararını verenlerle derste görüşmek dileğiyle.. Diğer arkadaşlara da teşekkür ediyor ve kariyerlerinde başarılar diliyorum.


	“Ben yaşadığım hayata iz bırakıcam” diyenleri tebrik ediyorum.   “USTALAR SINIFI”na hoş geldiniz.
	3986497851

	ALESTA Business Akademi olarak;  yeni dünya düzeni ve kariyerinizde, sıfır konut projeleri satışında   "İnsan Psikolojisi" ni anlamanın o kritik, oyun değiştirici rolünü kabul ettiğiniz ve bu vizyonu seçtiğiniz için sizleri ayrıca gönülden tebrik ederiz.
	İletişim Bilgileri
	549 165 00 35

	5412138194 741
	bilgi@alestabusinessakademi.com
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